Europadisches
Patentamt
European
Patent Office
Office européen

des brevets

Markterfolg von
Erfindungen

Scoreboard zur Patentvermarktung: europaische KMU
November 2019 | Hauptergebnisse




Aufwertung von Innovationen

Europaische Patente werden nicht nur von GroBunternehmen
angemeldet. 2018 waren kleine und mittlere Unternehmen
(KMU) sowie Einzelunternehmer fiir eine von fiinf beim EPA
von Anmeldern aus Europa eingereichten Patentanmeldungen
verantwortlich.

KMU, die von europaischen Patenten Gebrauch machen, sind
in der Regel innovationsgetrieben und konzentrieren sich
auf den Ausbau ihrer Aktivitaten. Doch KMU nutzen Patente
nicht nur zum Schutz und zur Vermarktung ihrer Erfindungen,
sondern auch um héhere Margen zu sichern, Technologie
auszulizenzieren, Vereinbarungen zur geschaftlichen
Zusammenarbeit abzuschliefien oder Investoren anzuziehen.

Sicherung von Wachstum in Europa

Basierend auf einer Umfrage unter Patentanmeldern zeigt
diese Studie, wie sich europdische KMU mit unterschiedlichen
Profilen europdische Patente zunutze machen, um in Europa
nachhaltiges Wachstum zu erzielen, und fiihrt konkrete
Fallstudien an.

Dies ist der Auftakt einer Reihe von Scoreboards zur
Patentvermarktung, bei denen Daten aus Befragungen
genutzt werden, um den Markterfolg europaischer Patente
zu Uberwachen.

Der vollstandige Bericht ist verfligbar unter
epo.org/scoreboard-smes

Verdffentlicht und herausgegeben vom EPA
Miinchen, Deutschland

epo.org

© EPA 2019

Patentierung, Zusammenarbeit, Verwertung

Diese Studie zeigt, dass KMU in der Regel von europaischen
Patenten Gebrauch machen, um Erfindungen mit hohem
technischen und wirtschaftlichen Potenzial zu schiitzen.
Bis zu zwei Drittel der von KMU zum europaischen Patent
angemeldeten Erfindungen werden verwertet.

Die Halfte dieser Erfindungen wird mit einem Partner, in

der Regel aus einem anderen europaischen Land, verwertet.
Dies wird durch europaische Patente, die Schutz fiir bis zu 44
verschiedene nationale Markte bieten, wesentlich erleichtert.
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KMU haben allerdings oft Schwierigkeiten, Partner
auBerhalb ihres bestehenden Netzwerks von personlichen
oder Geschaftskontakten zu finden. Diese Studie zeigt auf,
dass es moglich ist, Patentverwertung durch MaBnahmen
zu fordern, die KMU bei der Suche nach geeigneten
Partnern in ganz Europa helfen.
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